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La France : 1°' partenaire commercial de la TUNISIE

e Premier fournisseur : 18,6% de part de marché

Données 2008 en 2008 e Premier client: 29,3% des
. . . exportations tunisiennes sont destinées au
Population : 10.300 M d'habitants marché francais en 2008. Méme si le solde des
PIB par habitant : 3.180 € échanges reste déficitaire pour la France (moins

489 M€ en 2008), la tendance actuelle s’avére

. A o .
Taux de croissance : 4.6%j(6.3% en 2007) plus optimiste puisque le solde tend & se réduire

Taux d'inflation : 4.1% (3.1% en 2007) par rapport a 2007,
Taux de chdomage : 14.1% Avantages pour investisseurs francgais
Déficit public : 50.9% du PIB La proximité géographique et la francophonie,
: une main-d’eeuvre qualifiée et bon marché, des
Investissements: 24.4% du PIB infrastructures de  qualité en constante
Facilité des affaires : 73 position amélioration combinées & un cadre réglementaire
(882 en 2007) et fiscal incitatif. L'environnement économique et

politique est stable et la croissance soutenue
depuis plusieurs années.

» Pour bénéficier d'une rencontre personnalisée one to one
Complétez trés minutieusement ce formulaire qui nous permettra de trouver
l'interlocuteur tunisien en adéquation avec votre attente. Soyez le plus précis possible
pour faciliter la mise en relation avec celui-ci.

» Je me présente

Raison sociale

Adresse postale

Personne a contacter .........coccevveeniee

Fonction

Tel Fax
Email/direct @

Site www

Chiffre d'affaires export i € Effectif

Activités

J'ai déja des relations avec la Tunisie O ouj O non
Si oui, précisez

FE b



» J'ai pour objectif(s)

O Exporter O Rechercher la prise de participation dans une entreprise
8 Sourcer O Trouver un partenaire technique
8 Sous-traiter O Trouver un partenaire financier

[0 Racheter une société O Creer / implanter une société

O Un rendez-vous personnalisé avec un professionnel, sur place, O du recrutement
O du financement

O Rencontrer un client existant sur place ; précisez ses coordonnées

O Autres, précisez

» J'apporte des précisions

Sur mon secteur d'activités

Sur le secteur d'activités du partenaire recherché

Commentaires

» Je retourne ce questionnaire a Nathalie Potin

O Par fax au 02,99.38.08.45 {1 Par mail a npotin@entreprises35.fr
O Par courrier & UE 35 « 2 allée du Batiment « BP 71657 ¢ 35016 Rennes Cedex




