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L Entreprise

Un réseau européen de soutien

Les exportations bretonnes n’atteignent pas 3 %. Pourtant, comme on le verra dans ce dossier avec I'exemple de Bretagne

International, des structures existent poiir ace

La Commission suropéenne et ses par-
tenaires (comme I'Agence de dévelop-
pement économique, I'Agence d'inno-
vation...) ont affiché leur volonté de
voir les entreprises se développer au
niveay européen. Deux anciens
réseaux n'en forment aujourd'hui plus
quun : Entreprise Europe, qui
regroupe 500 structures dans une
frentaine de pays. Afin d’optimiser le
fonctionnement, des déclinaisons
régionales ont vu le jour. Comme
Entreprise Europe Ouest. “Ce consor-
tium, mis en place en janvier dernier ef
piloté par la CRCI Bretagns, est qualifié
pour la Bretagne et les Pal.”, présente
Alexandre Colomb, son coordinateur. )i
est composé des deux CRC! (qui
apportent leurs compétences en ter-
mes de marchés et de réglementa-
tions), d'Oséo 4 Rennes et Nantes (sur
les financements) et de Bretagne
innovation (pour les questions sur les

centres techniques et de recherche).
“Ces partenaires sont complémentai-
res, d'ou [ntérét de feur permettre de
travailler ensemble. Notre cible, ¢'est
lentreprise.” Entreprise Europe Ouest
méne ainsi des actions d'information et
de veille sur les poltiques européennes
{réglementation, normalisation, envi-
ronnement, transport...). ‘Nous avons
un bultetin o'informations et pouvons
procéder a des veilles pour des entre-
prises : nous répondons annueliement
a 500 demandes.” En matidre de finan-
cement, 'Europe posséde des instru-
ments pour aider les projets : “notam-
ment dans e cadre de ['innovation. On
peut ainsi nouer une coopération entre
une PME bretonne, une structure
espagnole et un laboratoire itafien,
Nous-suivons les fonds structurels,
Oéfrichons les projets et pouvons aider
a monter les dossiers” Les entreprises
sont également de plus en plus 2 la

ompagner les dirigeants désireux de se

pas commercent dans I'espace europé
, Entreprise Europe. La Chambre régionale
mme BA Systémes, installée 4 Mordelles, s'est féja adressée.
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recherche de partenaires. “Fn fien avec
COl International  ou Bretagne
International, notre réle est de les
aider 4 identifier ces partenaires, dis-
tributeurs ou fournisseurs. L'Europe
n'est pas uniquement synonyme de
colits ou de contraintes mais peut
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trouver des clients, mais également
le domaine de fa recherche par exem-
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Ine-Croissant 554! maitrisée, notam-
ment:a international sur des pay. omme I'Espagne, le
Danemark, I'ltalis,..” La veille est une démarche générale
dans.la PME. “Nous sommes orfentés vérs finovation et fa
diversification. Avec un réseau comme Entreprise Europe
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niversités, des entreprises, des organi-
nformiations données par le réseay est
~C:EsTpour nous un premier filirage. Nous avons
Suite un-espace. de liberté pour réaliser notre analyse.
Limportant est dé pouvoir vérifier a pertinence des acteurs,

. Nous. devons étre ‘rigoureux et avancer étape par éiape.” BA

Systémes; qui participe & d’autres réseaux comme Pact PME,
Bretagns: International... recoupe toutes les informations
défivrées par chacun. Elle a récemment décroché un contrat
collaboratif de 2 Mé€ en France et attend une réponse pour
“Corob”, projet européen avec des partenaires finlandaig et

allemands. W
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tévelopper a I'export. Les deux tiers
en. Pour favoriser les échanges, Ia
de commerce et d’industrie pilote le

En mission & Bruxelles.

donner naissance & de belles coopéra-
tions. C'est un moyen de maftriser Ja
globalisation : il faut I3 prendre comme
un marchepied pour accéder ensuite g
des marchés plus lointains comme Jes
Etats-Unis ou I'Asie.” Pour Alexandre
Colomb, "beaucoup de structures, en
France, ceuvrent & linternational sans
effet significatif : fa force de /3
Bretagne, c'est sa capaciié 4 travailler
en réseau.” Celui d'Entreprise Europe
Ouest, qui emploie 12 personnes, sera
pleinement opérationne! en début d’an-
née. “Nos services, financés par la
Comimission européenne, sont gratuits
pour les entreprises. Nous avons
mene différentes actions sur des
salons et avons, par exemple, accom-
pagné, en collaboration avec I'Adria
12 sociétds agroalimentaires 4
Bruxelles pour leur faire rencontrer des
experts auteurs des textes sur les
0GM, la sécurité alimentaire.. " m




@ oossien
International : il faut sortir de ['ombre

La Bretagne a une image. Mais pas o’image économique. Bretagne International espére contribuer a y remédier,

notamment en incitant les politigues 3

Bemard Angot, président de Bretagne
International, parle du “syndrome du
réverbére.” Expression que Marc
Gillaux, directeur, traduit par “nous e
regardons peut-étre pas li ou nous
devrions regarder. Il faudrait peut-étre
S'éloigner des feux médiatiques.” Pour
fui, la question pertinente n'est pius
celle de I'export, mais celle de Vinter-
national. “Pour étre acteur, il faut ven-
dre, acheter, s'implanter. Plus la mon-
dialisation avance dans une tendance
vers I'échange voire fe libre-échange,
plus il semble nécessajre, pour
gagner mais surtout conserver ses
marchés, d'aller s'installer sur les
zones de consommation. L'export,
c’est aussi vendre 4 travers des
implantations industrielles et com-
merciales.” En matidre d'investisse-
ments dirscts étrangers, il pense qu'il
faut absolument analyser les pays qui
vendent déja en Bretagne. “Notre rdfe
sera d'atliver leurs capitaux.” Et de
prendre {'exemple des Japonais, qui se
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favoriser le développement des PME confirmées,
- e R DM des et revoie fes plafonds ne permet-

e " fant pas d nos PME oy postuler” Marc
- Gillaux prend le cas des industries du
- secteur-de l'environnement. “Les aides
au marghé sont intéressantes mais il y
- aun hiatus . les éoliennes ne sont pas
" produites en France, pour fa méthani-
sation, le savoir-faire du réacteur vient
- d'Allemagne, les pompes 3 chaleur
viennent de Chine, d'Inde, de Russie,

o Ukraing, Travailons 4 une polftique
industrielle de localisation de la pro-
duction des équipements sur notre
territoire: Aujourd’hi, nous ne som-
mes. pas dans la zone éclairée du
réverbéte. La Bretagne a besoin de Ia
mobilisation de tous ses acteurs.”
Comme-ces 250 chefs d'entreprises
qui, bénévotement, s'investissent dans
I'asseciation Bretagne International.
“lIs nous. permettent de mieux com-
prendre:ce-qu'l est pertinent de faire.
lis. peuvent constituer une force pour
influencer: les.choix politiques au
i angais, voire européen.” m

délégation conduite par Je 83
Le Drian, président du Gonseil-régio-
nal, de membres de 'ABEA.-Valorial,
Produit en Bretagne et de chefs-d’en-
treprise se rendra au Japon
devons feur prouver qu'en
sireté alimentaire, nous.pens
titulaires des meilleures prafi
que chez nous, les risqugs:

- treprise se m
- bonne chose
existent.

L'idéal pour s’implanter 3 I'étranger

serait d’y étre déja implanté pour
connaitre les erreurs a ne pas commettre:
quand on veut s’y implanter. ;

Contactez 'une de nos 29 Agences
Entreprises CIC dans votre région

Pour connaitre Fagence Ia plus:
proche : cic.fr ou tél : 0892 700 300*

_ :.'Pa'r_ce que le monde bouge.
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